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1. 概述
我们相信想获得所要的加密资产的需求可以通过多种加密资产的充分供给和加密资产
的交易者之间直接协商来满足。

数字加密货币交易平台为有买卖数字加密货币需求的用户提供交易渠道。加
密货币交易平台是数字加密货币行业最早出现的行业，目前仍然是拥有最大
数量的公司和最多雇员的行业。

2017年全球数字加密货币基准研究，剑桥另类金融中心

当很多区块链专家们试图寻找更多方式将法币（如美元或人民币）作为加密货币（如比特
币或以太币）交易的中介货币时，比酷币交易平台的团队则认为应该完全摆脱对法币作
为中介货币的依赖。每种加密资产都有其独特的价值，因此，它可以作为交易货币来获得
另一种加密资产。我们相信想获得所要的加密资产的需求可以通过多种加密资产的充分
供给和加密资产的交易者之间直接协商来满足。

此外，我们相信目前市场需要加密资产的交易者之间可以在短期内用其持有的某个加密
资产作为对冲来获得其它加密资产。由于在纯粹的点对点交易环境内，很难用保证金交
易和期权交易的方式进行交易，比酷币交易平台的团队开发了具有创新性和更加有效的
交易工具，它可以让交易者之间在短期内进行不同加密货币之间的对冲交易。

建立比酷币交易平台的目的是建立一个加密货币交易者的社区和互助互惠的文化，让他
们能够利用平台来进行交易，在帮助社区的同时受惠于社区。

“
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2. 数字加密货币市场
数字加密货币市场正在飞速发展，它的总市值在2018年3月31日估计已达到了2682亿
3000万美元1。

自从2009年1月比特币诞生以来，曾经出现了数千种数字加密货币，目前，有数百种具备
市场价值的数字加密货币正在进行交易之中。比特币毫无疑问地独占鳌头，其市值占整
个数字加密货币总市值的45%。

数字加密货币总市值：2682亿3000万美元—2018年3月底

据剑桥另类金融中心的最新研究报告，当前使用数字加密货币钱包的活跃用户人数大致
介于290万至580万之间2。

比特币 — 45%

以太币 — 15%

瑞波币 — 8%

比特币现金 — 4%

莱特币 — 2%

其它 — 26%
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尽管几乎不可能知道数字加密货币用户的准确数量，但是根据剑桥另类金融中心研究员
所提供的数据，假设一个用户平均使用两个钱包，估计在2017年使用数字加密货币钱包
的活跃用户介于290万至580万之间。

自从2013年以来，使用加密货币钱包的活跃用户人数不断增长， 
截止目前为止估计已增长至290万至580万个独特用户。

大量的公司和项目涌现出来为主流用户提供各种旨在促进加密货币使用的各种产品和
服务，同时建立了在公共区块链基础之上运行的各种基础设施。尽管加密货币产业由许
多重要的参与者和团体，但最关键的加密货币行业包括这四大类行业：1）加密货币交易
平台，2）加密货币钱包提供商，3）加密货币支付公司，4）加密货币挖矿公司。
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3. 区块链技术：稳步扩张
区块链是一个点对点网络中记录所有交易的分布式账本技术。使用 这个技
术，参与者们可以不需要一个中央认证权威机构就可以确认交 易。潜在的应
用包括资金转移，出售交易，投票和其他很多用途。

艾伦·莫里森和苏汉卡，普华永道，“区块链的启蒙书”

区块链技术正在征服着全世界，它完全转变了很多市场运作的方式。据估计，区块链公司
的总收入在2020年将达到60亿美元，到2030年将达到200亿美元。

以下数据和图表是区块链技术对支付行业的影响：(1)跨境商业支付，(2)跨国汇款，(3)资
本市场，和(4)不动产产权保险。

“
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区块链技术公司的总收入（10亿美元为计算单位）

图表信息来源4

随着数字加密货币更加广泛的运用，将对传统的跨境汇款业务造成下行压力，其跨境汇
款收入的20%将被区块链技术公司所取代。区块链技术公司将获得的跨境汇款总收入
估计在2020年会达到15亿美元并占到所有区块链技术公司收入的24%，在2030年会达
到38亿美元，占整个区块链公司总收入的19%。

区块链技术公司的其它收入将来自资本市场，通过减少基础设备和交易风险而获得的，
其它收入还来自产权保险产业，通过减少产权保险佣金和维护费用而获得。在2020-
2030年之间，区块链技术市场大约有12.6%的复合年度增长率3。
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4. 世界加密货币交易平台：一个快
速增长的市场

数字加密货币交易平台为有买卖数字加密货币需求的用户提供交易渠道。加
密货币交易平台是数字加密货币行业最早出现的行业，目前仍然是拥有最大
数量的公司和最多雇员的行业。

2017年全球数字加密货币基准研究，剑桥另类金融中心

交易平台是数字加密货币行业最早涌现的服务行业之一：第一个加密货币交易平台出现
在2010年初，它使早期的比特币的持有者通过交易平台进行比特币交易从而建立了比
特币的市场价格。

而在今日的世界加密货币交易平台为全球的用户提供了买卖多种数字加密货币和加密
资产以及兑现成本国的法币或转换成其它数字加密货币的交易服务，它通过给市场提供
交易服务、流动性和价格信息，为全球加密货币经济的进一步发展起到了重要的促进作
用。

研究统计数据表明：

•	 加密交易平台行业拥有着最多数量的运营商和雇佣了最多的人。有超过52%的小
交易平台拥有正式的政府许可证，而只有35%的大型交易平台拥有正式的政府许
可证。

“



本文件对其接收者属于严格私密，不可对其所有或部分内容进行复制、传播或改编，也不得授予第三方。

8更好 快速 透明

•	 73%的小额交易平台只接受一两个数字加密货币进行交易，而有72%的大额交易
平台则接受两个或更多的数字加密货币进行交易：所有交易平台都接受比特币交
易，其次是以太币（43%）和莱特币（35%）。

•	 在全球主要42种法币与数字加密货币交易的全球交易市场中，只有十几个的大额
交易平台和四大法币（美元，欧元，日元和人民币）占据全球数字加密货币的交易量
的统治地位。

•	 53%的交易平台支持除了五大全球储蓄货币（美元，人民币，欧元，英镑，日元）之
外的其它国家法币。

•	 交易平台的服务/活动分为三类：议定交易，经纪人中介服务，和交易平台，而72%
的小额交易平台都专注于某一类交易服务（其中，最被广泛提供的是经纪人中介服
务），而有同样比例的大型交易平台提供着多种交易服务。

•	 73%的交易平台掌管着平台用户的加密资产，而23%的交易平台让用户自己控制
私钥。

全球数字加密货币交易量由四大储蓄货币所主导，尽管许多交易平台也支持至少其它
40多种国家货币交易与加密货币的交易。全球比特币的大多数交易量由十几个主要交
易平台所垄断，其中最大份额的交易量涉及十几种主要国际货币。相比之下，大多数小额
交易平台则专注于支持五种全球储蓄货币之外本国货币：53%的交易平台支持除了五
大储备货币以外的本国货币。在大多数小额交易平台的交易量和市场领导比起来无足轻
重，但是这些交易平台却服务了地区市场并且推动了数字加密货币在许多国家的发展。

下面由Bitcointy所绘制的图标显示了四种主要法币的交易趋势，它反映了中国对比特
币交易平台的法规限制造成了人民币交易量的大幅下滑。
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四种主要国际货币在比特币交易量中所占比重的变化趋势

小额交易平台专注某一种交易服务，而大额交易平台则提供有多种交易服务。
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小额交易平台

大额交易平台

命贷簿交易 — 15%

经纪人服务 — 42%

交易平台 — 15%
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命贷簿交易 — 11%
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两种活动 — 50%

所有三类相加 — 22%
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欧洲已成为全球加密货币交易平台的最大市场，由于中国对国内加密货币交易平台的限
制政策，包括亚洲加密货币交易平台的领头羊：币安 —正在计划转移去欧洲另起炉灶。

剑桥研究显示只有22%的大额交易平台和4%的小额交易平台提供包括订单交易、交易
平台和经纪人中介服务。超过40%的小额交易平台专注于提供点对点的经纪人中介服

亚太 — 27%

欧洲 — 37%

拉美 — 14%

北美 — 18%

非洲和中东 — 4%

英国 — 18%

美国 — 12%
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务，而仅有17%的大额交易提供此类服务。有15%的小额交易平台提供独立的交易平
台，而大额交易平台一般将交易平台与定单交易结合起来。

目前，点对点的交易平台还并不很流行，在51个点对点交易平台中，仅有2个点对点交易
平台提供了数字加密货币之间的去中心化的交易市场。所有的交易平台都接受比特币交
易，相比之下，只有40%的交易平台接受以太币和莱特币的交易。除了以上三种主要加
密货币之外，只有少数交易平台提供其它数字加密货币的交易市场。

39%的交易平台只接受比特币交易，而25%的交易平台接受两种数字加密货币交易，只
有36%的交易平台接受三种以上的数字加密货币交易。

另一个有趣的发现是，有72%的大额交易平台提供两种以上数字加密货币交易，而73%
的小额交易平台提供一种或两种数字加密货币交易。6%的接受调查的交易平台也提供
基于数字加密货币的衍生产品，还有16%的交易平台提供融资融券交易。

近年来，基于以太坊ERC20标准的新代币在完成了首次代币发行之后在许多交易平台上
越来越受投资者欢迎。那些具有创新性的区块链技术，受投资者追捧，和具有消费者使用
价值的新加密货币将被大额交易平台所接受，而其它新加密货币则倾向于在几个小额交
易平台上展示。

剑桥研究表明小额交易平台通常很难获得或维持与银行的关系，而大额交易平台却能够
控制这种风险因素。小额交易平台比起大额交易平台更担心诈骗，这表明它们比起大额
交易平台更容易成为黑客攻击目标，由于它们本身运作规模和财力有限使得诈骗将产生
更为严重的财务影响。
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加权平均 小额交易 大额交易

信息技术安全/黑客 3.70 3.93 3.17

与银行关系不善 3.45 3.79 2.67

诈骗 3.08 3.50 2.08

法规（一般情况下） 3.08 2.89 3.50

竞争者/商业模式风险 2.88 3.00 2.58

声誉风险 2.88 2.93 2.75

反洗钱/了解你的客户法规 2.68 2.64 2.75

服务需求不足 2.58 2.82 2.00

人才不足 2.46 2.52 2.33

1: 很低的风险 2: 低风险 3: 中等风险 4: 高风险 5: 很高风险

最低平均分 最高平均分
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币安（BINANCE）的成功因素

在完成了其首次代币发行之后，币安通过创造一个更简单的交易方式而得到了许多加
密货币交易者的追捧并快速发展成为能挑战Bittrex和其它大额交易平台的替代交易平
台。

币安已证明有以下几个成功因素可以提高其市场的认可度：

a.	 成为完全摆脱法币作为中介货币的加密货币交易平台：完全摆脱了对法币与加密
货币的配对交易、和用法币提现和法币储存的依赖，也同时摆脱了法币交易平台相
关法规的限制。

b.	 允许加密货币的交易者快速开通交易账户。

c.	 鼓励交易者用币安的代币（BNB）来支付交易费，并将提供50%折扣价的交易费（
使其成为交易费最低的加密货币交易平台之一）。

d.	 允许很多基于以太坊ERC-20标准的首次代币发行之后的新加密货币进入其交易
平台，并鼓励具有区块链创新技术和有实用价值的新加密货币之间的交易。

e.	 允许每日大量从多种加密货币/代币钱包中提现和快速储存。
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点对点经纪人交易平台 — 新趋势

就在2018年3月的几周内，在多个市场都见证了在Localbitcoins和其它点对点加密货币
交易平台的交易量飙升，全球交易量反弹至每周7500万美元。加拿大和欧洲的点对点交
易市场都出现了创纪录的交易量。

比特币/印尼卢比（IDR）之间的交易在三月在Localbitcoins的点对点交易平台上创造了
5亿8000万印尼卢比的每周交易纪录，同时，越南的点对点交易平台也创造了历史第二
高的交易量，达到37亿2500万越南盾。

通过Localbitcoins的点对点交易平台，比特币与墨西哥比索之间的交易量也飙升，在3
月3日所在的一周内创下了1060万的墨西哥比索交易量。委内瑞拉的点对点交易量也在
2018年的大幅激增，创造了每周1兆委内瑞拉玻利瓦尔的交易量新高。全球其它地区也
呈现出了相似的快速发展趋势。

点对点交易平台具有一个独特的优势：即人与人之间打交道。它在去中心化的交易环境
里有着无与伦比的灵活性。

与交易对象直接洽谈交易价格并评估和分享他们的交易经验，提供了最可信和最有具有
竞争优势的交易。这正是越来越多的交易者选择在点对点的经纪人中介交易平台进行交
易的原因。

目前，Localbitcoins和Plaxful在全球点对点的比特币交易市场中占统治地位，但是除了
比特币交易之外，市场也需要其它加密货币的交易平台，尤其是在首次代币发行升级版

（ICO 2.0）的时代，许多很有前途的加密货币占据了投资者的加密资产组合中更大的的
份额，表现在这些新加密货币在许多交易平台的交易量不断增加。今日市场的交易者们
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要求在点对点的交易平台中提供更多灵活性和创新性的交易方式，如让多种加密货币之
间的对冲交易的可能性，以及交易者之间更深入的社交。
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5. 比酷币交易平台（BQT PLAT-
FORM）: 一个具有创新性的对冲交
易功能的点对点交易平台
当很多区块链专家们试图寻找更多方式将法币（如美元或人民币）作为加密货币（如比特
币或以太币）交易的中介货币时，比酷币交易平台的团队认为应该完全摆脱对法币作为
中介货币的依赖。每种加密资产都有其独特的价值，因此，它可以作为交易货币来获得另
一种加密资产。我们相信想获得所要的加密资产的需求可以通过多种加密资产的充分供
给和加密资产的交易者之间直接协商来满足。

此外，我们相信目前市场需要加密资产的交易者之间应该可以在短期内用其拥有的某个
加密资产作为对冲来资产来获得其它加密资产。由于在纯粹的点对点交易环境内，很难
用保证金交易和期权交易的方式进行交易，比酷币交易平台的团队开发了具有创新性和
更有效的交易工具，它可以让交易者之间在短期内进行不同加密货币之间的对冲交易。

建立比酷币交易平台的目的是建立一个加密货币交易者的社区和互助互惠的文化，让他
们能够利用平台来进行交易，在帮助社区的同时受惠于社区。

比酷币交易平台（BQT Exchange Platform）给社区成员提供安全、互动和灵活的点对点
交易环境和方便用户的操作界面，为社区成员提供多种加密资产之间的多种交易方式。

比酷币交易平台还允许交易者之间直接地进行协商交易，并与社区成员分享他们的交易
经验。
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为了充分利用交易者所持有的多种加密资产，比酷币交易平台引进了革命性的对冲交易
系统。与保证金交易和期货交易方式不同，比酷币交易平台的对冲交易系统是一种可以
让交易者在短期内获得加密资产的灵活的方法，交易者可以将其持有的加密资产通过托
管抵押的方式在短期内而获得其他交易者所持有的其它加密资产。

例如，交易者A（对冲交易的接收者）持有有一定数量的比特币，能够在比特共享平台的
对冲交易平台上向其他交易者发出一个交易提议，交易条件是将其持有的比特币存入比
酷币交易平台的托管帐户，并在现有价值基础之上增加额外的20%的附加值，然后邀请
其他持有以太币的交易者接受其存入托管帐户的比特币作为期30天的抵押资产，在这
30天之内，允许他可以使用其他交易者持有的一定数量的以太币。

交易者B（对冲交易的提供者）对交易者A的交易提议作出某种回应，并提出进一步协商
交易条件，比如，要求交易者A提高附加值或缩短交易期限。

交易者C（另一位对冲交易的提供者）可能提出不同的报价回应，并为对冲交易的接受者
提出更好的交易条件。

点对点交易和对冲交易

比特共享平台托管服务

协商和确认交易

评价和分享交易经验

交易者之间的社交互动

分析和报告
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为了便于计算，假设交易者A（对冲交易者接受者）将1个比特币（假设1个比特币当时的
价值为10000美元），外加20%的附加值（共1.2个比特币，价值12000美元），存入比酷币
交易平台的托管帐户，然后邀请其他交易者将价值为10000美元的以太币（假设1个以太
币的当时价格为500美元，共需20个以太币）转移给交易者A，为期30天。

交易者B（对冲交易的提供者）回应了这个交易提议，但提出了不同的交易条件，比如，他
要求总共1.25个比特币（要求将附加值从20%提高到25%），同时提出将交易期限从30
天缩短为20天。

同时，交易者C（另一位对冲交易的提供者）也回应了交易者A的交易提议，并提出了比交
易者B更好的交易条件，比如，仅要求交易者A提供仅1.22个比特币 (包括附加值从20%
增至22%)，并同意交易者A提出的30天的交易期限。

比较了交易者B和交易者C提出的修改交易建议之后，交易者A选择了交易者C的报价，
然后将1.22个比特币转存至比酷币交易平台的托管帐户，因此，交易者A将从交易者C获
得了20个以太币。

比酷币交易平台作为第三方托管代理人，其管理的托管帐户是安全的，因此，交易者C对
其存入该托管帐户的交易抵押资产感到安全。

同时，交易者C也感到很放心，因为当这笔对冲交易完成之后，他将可以获得22%的附加
值，而处于更有利地位。在30天对冲交易期限结束时，交易者A（对冲交易的接收者）会行
使其第一选择权，要么归还给交易者C（对冲交易的提供者）20个以太币外加22%的附加
值（24.4个以太币），或者选择释放存入托管帐户的抵押资产。交易者A之所以拥有第一
选择权，因为他用22%的附加值作为这个对冲交易的风险担保。

但是在对冲交易的结束之后，交易者A也可能会因两个加密货币之一的比特币或以太
币大幅增值而获得高回报，而选择保留那个让他获益最多的加密货币。比如说，如果1个
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以太币的价格翻两倍至1000美元，交易者A会选择把存入托管帐户的1个比特币和外加
22%的附加值释放给交易者C，而选择保留价值达20000美金的20个以太币，从中获取
更高投资回报。换句话说，对冲交易的提供者从对冲交易的第一天开始就因获得额外的
附加值而感觉安全，而另一方面，对冲交易的接受者，则寄希望于他所控制的任何其中一
个加密资产在交易期限之内有升值的机会。

这种革命性的交易方式将使加密资产的交易者们可以充分利用其持有加密资产来获得
其它多种他们看好的其它加密资产，而不需要通过传统的保证金交易方式。

用以上同一个例子，假设另一个交易者D对交易者A提出的交易提议提出回应，他可能而
选择用瑞波币 (XRP), 波场 (TRX) 或者其它加密资产来替代以太币并且提供更高附加值
和更长的对冲交易期限的优惠条件。

比酷币交易平台的优势之一就是能够让交易者通过利用其持有的很多受市场追捧并有
升值潜力的加密资产，要么作为对冲交易的接收者，或者作为对冲交易的提供者的抵押
资产。在比酷币交易平台试运行阶段，对冲交易平台将列出大多数在其它交易平台可交
易的加密资产，并允许不同加密资产之间的对冲配对交易。

有很重要的一点需要指出的是，当对冲交易的接收者把他们的抵押加密资产存入比酷币
交易平台的托管帐户的同时，对冲交易的提供者也可能提出他们自己的对冲交易提议，
并邀请对冲交易的接收者回应他们的交易提议。例如，对冲交易的提供者E可以提出将
其持有的100个瑞波币作为抵押资产，邀请任何愿意用同等价值的以太币作为对冲抵押
资产并外加20%的附加值，作为对冲交易条件，这个交易提议可能同时收到许多其他有
兴趣的对冲交易的接受者的修改提议。
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6. 比酷币交易平台系统工作流程
比酷币点对点的交易平台，利用区块链技术提供的安全性和去中心化的优势，为全球交
易者提供灵活的交易功能。

比特共享平台的互
动模块

比特共享平台的交
易者提交交易

比特共享平台的点
对点交易

比特共享平台的交
易评价

比特共享平台的忠
诚奖励

聊天
声音
视频

样本档案和对冲
交易

提供者报价
接受者报价
托管帐户管理

评价交易者
评价交易本身
评价交易提议

交易者奖励

模块管理

代币管理 • 交易管理 • 对冲交易经理 • 即时交易经理
点对点交易 • 托管帐户管理 • 区块链验证管理 • 交流经理

外向交易 内向交易区块链

点对点交易搜索引擎

用户界面 点对点报价
释放托管资产

用户界面 点对点报价
交易/对冲

用户界面 交易者互动
协商/交易
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每个模块和数据库都用多种加密学方式编程设计，以确保交易者的隐私和信息安全。每
个交易者个人信息均采取2FA配置的设置。
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7. 比酷币（BQT）的首次代币 发行
（ICO）

比酷币交易平台在2018年8月开启了它的首次代币发行（ICO）的推广活动，将在首次代
币发行完成之后，释放2亿个基于以太坊ERC20标准的新代币：BQTX（中文翻译为“比酷
币”）。

比酷币交易平台将对快速的加密资产交易收取交易额的1%的交易费用，而对于对冲交
易将收取交易额的3%作为托管费用。为确保未来比酷币（BQTX）的流动性和实用性，平
台的所有交易费用只能用比酷币（BQTX）来支付。此外，比酷币还可以作为对冲交易的
托管帐户的抵押资产或与其它加密资产共同作为抵押资产。

在比酷币交易平台运行的前三年，50%的交易费用将在每个季度按以下方式与有关群
体分享：

•	 20%的季度交易费分配给首次代币发行的比酷币持有者，

•	 15%的季度交易费分配给顶级交易者，

•	 15%的季度交易费分配给联盟营销市场推广合作伙伴。
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A. 比酷币的分配结构

200,000,000 BQTX TOKENS * 
1 BQTX = $0.28

* Allocated for ICO and Private Sale. Company will burn unsold tokens and use 
30% of its exchange fees on buy-back program to quarterly acquire BQTX tokens 
from listed exchanges and utilize those re-purchased tokens solely on affiliate 
and marketing efforts.

I. 致会员

为了充分利用比酷币交易平台的社区潜力，平台的会员将可以快速接触和应用各种交易
工具和数字加密货币，以满足他们的日常生活需求。他们会有借入、贷出、储存和购买商
品及服务的能力，而这一切的安全都由区块链技术所保护。

此外，会员可以在我们的电子商务交易平台上，购买其他会员分享的各种商品和服务。

在试运行阶段和首次代币发行之前的时期，每个众募投资者都会获得一定数量的比酷
币，作为他们通过社交媒体与他们的朋友分享这个机会的市场推广奖励。
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II. 致合作伙伴和比酷币持有者

比酷币的首次代币发行将在以太坊的区块链平台上进行交易，将会吸引很多有投资意向
的合作伙伴，通过分享分布式的数字加密货币，而不需要通过昂贵的首次股票发行的传
统募集资金方式。比酷币交易平台的应用程序接口 （APIs）会对它社区里的创业者，起步
公司，和其它商业开放，让他们可以利用这个技术推广他们自己的产品和服务，这将进一
步促进加密货币经济的发展。

以太坊区块链的应用程序接口，将使任何人都能够轻松地将他们的服务满足尚未开发的
比酷币交易平台的巨大的社区会员市场。

III. 投资奖励

比酷币将根据潜在投资者的白名单中的优先模式进行分配。首次代币发行过程中建立个
人投资者的白名单将在在私人机构投资者募集之后开始。

首次代币发行之前：比酷币将根据潜在投资者的白名单中的优先模式进行分配。首次代
币发行之前的投资者白名单建立过程将持续两周的时间，然后，将在其中的某一天，提前
登记并得到认可和批准的个人投资者或投资实体认购一定数量的比酷币。

首次代币发行期间：比酷币也将根据潜在投资者的白名单中的优先模式进行分配。 首次
代币发行期间的投资者白名单建立过程将持续6至8周的时间。在此之后的某1至3天之
内，提前登记并得到认可和批准的个人投资者或投资实体认购一定数量的比酷币。

投资奖励将根据白名单登记日期，销售的比酷币数量，和投资总金额。以下表格列举了投
资奖励的分配结构：
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代币认购数量 投资奖励

首次代币发行之前 10,000,000（1千万个比酷币） 40% + 数量奖励

首次代币发行期间 100,000,000（1亿个比酷币） 代币销售奖励
众筹时间奖励
认购数量奖励

首次代币发行期间 
根据代币销售奖励

首次代币发行期间 
根据众募时间奖励

首次代币发行之前和期间 
根据认购数量奖励

1000万代币以下 — 30% 20天 — 10% 1,000–5,000代币 — 5%

1000万–2000万代币 — 25% 21–40天 — 8% 5,001–10,000代币 — 7.5%

2000万–3000万代币 — 20% 41–60天 — 6% 10,001–15,000代币 — 10%

3000万–4000万代币 — 15% 61–80天 — 4% 15,001–20,000代币 — 12.5%

4000万–5000万代币 — 10% 80天以上 — 2% 20,001代币以上 — 15%

5000万以上代币 — 5%



本文件对其接收者属于严格私密，不可对其所有或部分内容进行复制、传播或改编，也不得授予第三方。

31更好 快速 透明

B. 代币分布

由于未来预期比酷币有很高的实用价值和公司扩张的资本需要，公司将冻结大部分代币 
(6亿个比酷币)，为了保证代币的流动性，只有当公司扩张、市场营销和实施忠诚项目等
需要的情况下才会每年最多解冻10%的冻结的比酷币。

首次代币发行之后比酷币的分布结构（不包括冻结的比酷币）

公司管理团队和公司创始人将会预留20%的代币，并有3年的封闭期。

如果公司运行的第一年之内需要扩张的资金时，公司将预留28%的代币，否则这些未用
的代币将会被冻结。2%的代币将会被分配给首次发行代币的顾问和市场推奖励项目。

公共 — 57.5%

成立人和管理 — 20%

ICO顾问和奖金市场营销人员 — 2%

公司 — 20.5%
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C. 资金分配

大部分来自代币销售的收入都会被用于市场营销和公司扩张，20%的代币销售收入将
被分配用于完成交易平台的内部测试和完善未来版本的比酷币交易平台技术。所有参与
首次代币发行期间的众募投资者都将在市场测试版发布之前，被邀请在内部试运行（封
闭β）的比酷币交易平台参与平台测试。

技术 — 45%

市场营销/扩张 — 35%

运营 — 12%

其他 — 8%
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8. 路线图
2017年3月 2017年5月 2017年6月 2017年7月

2017年8月 2017年9月 2017年10月 2017年11月

2018年8月 2018年9月 2018年12月 2019年1月

2019年2月 2019年4月 2019年6月

2019年8月 2019年9至12月 2020年1至5月

市场研究 可行性研究 原型设计 开发环境设置
开始将已有系统模块应用至区
块链环境

开始开发点对点比酷币交易
平台

第一阶段：模块测试和问题
解答

完成开发点对点比酷币交易
平台

开始移动程序开发
开始第二阶段：项目开发

完成第二阶段：项目开发
开始第三阶段：项目开发
首次代币发行之前/建立白名
单

开始首次代币发行/建立白名
单
发布比酷币交易平台测试版

完成第三阶段：项目开发 比酷币交易平台的系统测试及
其问题解答

完成首次代币发行/建立白名
单
建立交易平台名单

发布比酷币交易平台测试版
开始欧洲，中东，非洲市场拓
展活动

发布比酷币交易平台的2.0升
级版

完成欧洲，中东和非洲市场拓
展活动

亚太地区市场开拓活动 北美和拉美市场开拓活动

2019年3月
改进比酷币对冲交易平台
内部测试版和系统开发
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9. 团队成员和战略顾问
爱德华·W·曼德尔
首席执行官
https://www.linkedin.com/in/edward-w-mandel-760185/

基里尔·奥夫斯
首席前瞻性官
https://www.linkedin.com/in/kirill-ovs-b3910a162/

康斯坦丁诺斯·卡斯塔纳
首席运营官，首席营销官，欧洲，中东，非洲市场
https://www.linkedin.com/in/konstantinos-kastana-80a837131/

韦卡斯拉夫·米尔哥罗茨基
首席技术官
https://www.linkedin.com/in/slava-mirgorodsky/

提姆·陈
首席营销官，亚太市场
https://www.linkedin.com/in/tim-chen-9b0441149/

邓兵博士
首席战略官，亚太市场
https://www.linkedin.com/in/bing-d-03aa204/

https://www.linkedin.com/in/edward-w-mandel-760185/
https://www.linkedin.com/in/kirill-ovs-b3910a162/
https://www.linkedin.com/in/konstantinos-kastana-80a837131/
https://www.linkedin.com/in/slava-mirgorodsky/
https://www.linkedin.com/in/tim-chen-9b0441149/
https://www.linkedin.com/in/bing-d-03aa204/
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MALCOLM TAN
Investment Relations Executive
https://www.linkedin.com/in/malcolmtan/

维克托·雅各布斯
业务拓展经理
https://www.linkedin.com/in/victor-jacobs-069b32162/

李贝尔
首席客户关系管理官、公关和媒体传播
https://www.linkedin.com/in/bel-r-li-b8209764/

凯伦·胡
客户关系，亚太市场
https://www.linkedin.com/in/karen-hu-127882165/

麦克尔·马
亚太区销售市场经理
https://www.linkedin.com/in/michael-ma-39a803165/

安德烈亚斯·伊奥努
法律和合规执行官
https://www.linkedin.com/in/andreas-ioannou-aa3585a8/

马里奥斯·查拉宾斯
企业结构与会计
https://www.linkedin.com/in/marioscharalambides/

https://www.linkedin.com/in/malcolmtan/
https://www.linkedin.com/in/victor-jacobs-069b32162/
https://www.linkedin.com/in/bel-r-li-b8209764/
https://www.linkedin.com/in/karen-hu-127882165/
https://www.linkedin.com/in/michael-ma-39a803165/
https://www.linkedin.com/in/andreas-ioannou-aa3585a8/
https://www.linkedin.com/in/marioscharalambides/
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黄培基
投资银行、亚太地区业务发展
https://www.linkedin.com/in/pui-chi-wong-857160162/

LUCA COTTA
Strategic Advisor – ICO Driver
https://www.linkedin.com/in/luca-c-0b6678145/

SAEED HAREB MASOOD ALDARMAKI
Strategic Advisor
https://www.linkedin.com/in/saeed-hareb-masood-aldarmaki-193b82158/

ALEXANDER KAROLIK SHLAEN
Strategic Advisor — APAC
https://www.linkedin.com/in/alexander-karolik-shlaen-764374/

伊万·伯杰
国际法律与风险融资战略
https://www.linkedin.com/in/evanberger100/

GIACOMO ARCARO
Strategic Advisor – Marketing
https://www.linkedin.com/in/giacomo-arcaro-crypto/

安德烈·内切斯夫
区块链技术开发者，科学家
https://www.linkedin.com/in/nechesov/

https://www.linkedin.com/in/pui-chi-wong-857160162/
https://www.linkedin.com/in/evanberger100/
https://www.linkedin.com/in/giacomo-arcaro-crypto/
https://www.linkedin.com/in/nechesov/
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尼克·维罗
销售和市场策略师
https://www.linkedin.com/in/nick-vero-67820ab5/

德国·塔诺夫
营销策划师
https://www.linkedin.com/in/germanceo/

马克西姆·加布佐夫
社区经理，社交媒体营销商
https://www.linkedin.com/in/maxim-garbuzov-110361164/

罗曼·米罗什尼科
数字营销策略师，项目经理
https://www.linkedin.com/in/ibgceo/

阿图拉斯·斯维尔斯基斯
战略顾问-市场营销
https://www.linkedin.com/in/arturassvirskis/

SALINA BO
Strategic Advisor – Compliance
https://www.linkedin.com/in/salina-b-281661167/

CRISTIAN TOMAS
Community Manager
https://www.linkedin.com/in/cristian-tomas-79701627/

https://www.linkedin.com/in/nick-vero-67820ab5/
https://www.linkedin.com/in/germanceo/
https://www.linkedin.com/in/maxim-garbuzov-110361164/
https://www.linkedin.com/in/ibgceo/
https://www.linkedin.com/in/arturassvirskis/
https://www.linkedin.com/in/salina-b-281661167/
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MICHELE SOLARI
Strategic Advisor – System Architect
https://www.linkedin.com/in/michele-solari-031593b/

EMI WADA
PR and Marketing Executive — Japan
https://www.linkedin.com/in/emi-wada-519306160/

KAMAL MUSTAFA
Strategic Advisor
https://www.linkedin.com/in/kamal-mustafa-7b604b15/

米歇尔·L·斯坦格
战略顾问-联盟营销
https://www.linkedin.com/in/michellesteingard/

乐赤
战略顾问-公关与市场营销，东南亚地区
https://www.linkedin.com/in/chi-le-50aa99153/

柳德米拉·埃鲁霍娃
战略顾问-金融技术分析师
https://www.linkedin.com/in/liudmila-erukhova-60259554/

约翰·扎诺蒂
战略顾问-业务发展
https://www.linkedin.com/in/john-zanotti-ba3254163/

https://www.linkedin.com/in/michellesteingard/
https://www.linkedin.com/in/chi-le-50aa99153/
https://www.linkedin.com/in/liudmila-erukhova-60259554/
https://www.linkedin.com/in/john-zanotti-ba3254163/
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帕维尔·邦达雷夫博士
战略顾问-人工智能发展
https://www.linkedin.com/in/pbondarev/

汤·布伊
战略顾问-区块链技术应用的开发者，南亚
https://www.linkedin.com/in/thang-bui-027961165/

https://www.linkedin.com/in/pbondarev/
https://www.linkedin.com/in/thang-bui-027961165/
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10. 免责声明
1.	 所有资料、主意和概念都属于比酷币交易平台有限公司（BQT，LDT）的财产，并受

到版权和其它相关法律的保护。

2.	 这份白皮书、比酷币交易平台的网站，和其它由比酷币交易平台的团队制作的任何
材料都不是任何形式的募捐或招股说明书。

3.	 比酷币交易平台（BQT）将最大限度免除任何直接或间接的法律责任。

4.	 比酷币（BQTX）在任何司法管辖区都不被视为证券。

5.	 比酷币（BQTX）被归类为一种实用代币。

6.	 本文提醒读者认真学习和分析区块链技术的主要组成部分，了解区块链的运行结
构、如何使用加密货币钱包以及保存好自己的私人密钥的重要性。

7.	 本文还提醒读者，任何技术，包括基于区块链技术的系统，都不可能完全避免遭受
各种黑客侵袭的风险。

8.	 本文还提醒读者，加密货币和资产的投资行业面临投资风险和遭受重大投资损失
的潜在可能性。

9.	 本文还提醒读者，这份白皮书或任何由比酷币交易平台的团队创作的材料都不是
赚取利润的许诺。

10.	每位比酷币的众筹投资者都必须通过进入投资者白名单所严格要求的资格审查过
程。

11.	美国、新加坡和中国的公民或居民都不能获准参与比酷币投资众筹。

12.	市场营销推荐项目及其奖励项目均没有地域限制。
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